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攤檔的⼈�理想�學校的�售⼤使們都�⼤量發揮所⻑�展現

�售技巧的�會����我們產品的受���度同樣�超預

期�同學⾃家製作的⼿���受各年�層的�性���在�三

天的上晝已經��售罄�同學根�受��⼿���⾃⾏⼆��

作繪畫的貼紙則�受�少年�����⼈⿎�的是���客表

�希���絡我校負責設計的同學�為�的其�產品繪��

潮�會�中學

�結展�會的���況

LET'S DO IT!

潮之⼿作

ChicHamndmade



�⼀位�  皇�產品�
環���再�⼿��

�⼆位�⾃家設計�⾨⾓⾊貼紙

�三位�  �⽤��溫�袋

�四位�  ⽔��⾃家設計轉�貼

出乎意�之�的���

基本上到�⼆天展�會已��沽���⾄��客提出預訂�

求�我們⼤約製作了100�⻑⼿���50�短⼿���由於正
值潮��使我們��⼤��不�否�我們看�市場潮�的眼

光�⽽唯⼀不⾜的是�我們⼈⼿�限���產量�終�不上�

求�縱使已經不斷補��但仍出現每做⼀�賣⼀�的�況��

就是堅�HANDMADE的���

由我們同學⾃家設計的⾓⾊貼紙�本來只�5��但根�校�
展�會的客戶意⾒�再加推5��結果不出所��我們的⽬�
�客群 --- 附�學校的同學�都買完再買�⽽值得⼀提的是�
每��了100個的貼紙�竟����⾓⾊售罄�即售出�100
張���貼紙成本約$1， ⽽我們�$10@ ，$40/5張的形式�
售��得很可�的利潤�

我們發現另⼀組⽬��客群�較�重�品的獨�性�實⽤性�

所����袋的��是�容量⼤��式�別�⽽做⼯亦不錯�

亦是��不俗�

⽔�我們��了3�不同容量�包括�350ML、500ML�
700ML��初我們預計⼩容量會�較�引�因為��⽅便�
但��發現����的是500ML的��⾊��原因只�⼀
個�就是顏⾊��
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最受歡迎產品排行榜



最終，
攤位營運三天的營業額
達$23,850；
盈利達9,372，
表現超出預期。



是否得到預期的
目標和效果？
在��趁�做�闆�可�是��我們團隊未�绸缪��

�才�成功在�⾥活�場順利��⾏了⼀�三⽇的��

活動�從⼀開�的品��劃�宣傳�拍��中間製作產

品��期�攤���欣賞其�學校產品�其中我對於�

��企��神�項⽬�劃�溝��協作�推���售�

⼒都加�了實在����的�識�實在�我學益�淺�

��經驗對於我對⽇��⾯對的⼯作�了實在的⿎�作

⽤��我對未來規劃更加的�晰了�

  但除了��陳陳相因的知識(個⼈因素)���我�意
識�個活動可�是���的�⼲�⼤型活動�很珍惜�

⼤家⼀���活動的點點滴滴�光�每個��出⼒的�

師�部⾨主�和�線⼯作⼈員們都�費了很����的

⼼⼒��⾒⼤家在活動中玩得開⼼�

                         
                                                                        CEO ��

����趁�做�闆的活動�我�為宣傳

部���我學會了��的技巧��研�市

場�����亦增�了我的溝�和協��

⼒��我收�良��我�記得�位客戶不

明⽩�話�的⽤��但經�我細⼼的��

下��不僅買了�但�買���可⾒細⼼

是��的重����真實的���驗讓我

�得寶貴的經驗,���宣傳��是我未來
不可或�的技�����師們給我�個�

會!

                          宣傳��作部�� �澤軒
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在��的趁�做�闆的��當中�我得到

了很�學會了很�很�……當中不乏⼀�
�⼈�事的經驗���每個客⼈相�的⽅

式�我了�到�客之�並�⼀成不變�在

真正��的�路上 �更是��會��的
挑戰和困難�所�在本�活動中�我作為

�����由�⼀天開���活動的⼿⾜

�措�到�來�得初步�劃構思�市場�

��設計產品�製�產品�形�宣傳��

�⼈⼿���其實當中不乏我們的�⼒和

汗⽔���師的⽀�……   

記得活動的�⼀天由於沒�實���經

驗���渾渾噩噩��⾄是⽬瞪⼝��眼

�⼈⼭⼈海的�⾥活�場嚇得不知所措�

但�着師⻑的⿎��建議�我不斷的改�

��試應⽤我的��技巧�在��⼀天

中�我更�幸�得�佳��⼤使��到現

在�是難�置信�所�我�為����不

在��幸��把握得住��活動為我的⼈

⽣上了⼀課��我明⽩到�會是留給�準

�的⼈�我們必須未����為未來的�

�做���

�括⽽⾔�����趁�做�闆活動的經

驗�讓我切實��受到了⼀個真實�司的

����讓我對未來的規劃更加�晰了�

加強了我對未來發展的⾃信⼼�實在�益

良�⋯⋯��的���實在�衷⼼���

主辦⽅projectwecan提供難得的�會�更
���為我提供意⾒��評的�師�同

學�評��客⼈�….你們寶貴的意⾒�
都是我成⻑的良��衷⼼��你們�
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����  ���

�佳�售⼤使



財��� 尤�熹

在這次趁墟做老闆這個活動中我擔任

的是財務總監，當中學到如何合理地

給產品定價，例如市場上對產品的需

求，和消費者對其產品的彈性高低，

都是影響產品價錢高低的因素；其次

能夠令我學會如何成為一個銷售員，

當中銷售時也能夠從其他學校的銷售

員中從中學會銷售技巧，面對不同顧

客時的臨場應變；最後，我學會了製

造更貼近商業社會的財務報表，與書

中所學有所不同，令我感到恍似置身

於商業營銷的環境
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我是潮之手作財務總監5C班陳俊

希。一瞬間，3日的「老闆」之旅結

束了，我也從一個新人老闆這個身

份之中學會了一些實用的技巧，例

如：我不斷宣傳自己所售的產品。

作為財務總監我更要去點算一下銷

售額，計算一下淨利等等的資料，

運用到我BAFS所學習的東西，我都

頗有成就感。而且我本來都不太認

識其他班的同學，但是我在準備貨

品的時候，與其他本來不相熟的同

學開始熟絡起來。

                                  

           財務總監  陳俊希



除了銷售技巧，
我們還學會了⋯⋯

視�科同學��售�客戶服�部��
                                                         �汶希

我們皇�產品設計的�步點�亦是源於

Project WeCan 的另⼀個�源�「��實
踐共同� - 視覺���學融合中�⽂�」�
�個計劃�我們的視�科同學（同�包括

我們的產品設計�開發部����售�客

戶服�部��）從�識中國�結開���

�再研發出我們的皇�產品�

當中���的�是⼀直��我們中國�結

的刁綺�校⻑�

經�趁�做�闆�個活動�我�益良��

由�⼿�織⼿��到���⾏推��我在

�個��學�到團隊合作的重�性�因為

不同部⾨各�崗位�我們必須�各個部⾨

�合�⽽且參��個活動�我�常難��

我們會在�活�假期回校繼續�織⼿�

����雖�⾟�但卻�常難��
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變得大膽的
良方

經過這次的活動，我獲益良多，令我
認識到趁墟做⽼闆⼀整個活動體系到
底是怎麼進⾏。在這個過程中，我學
會了與隊員合作，親⼒親為創作理
念，讓我接觸到很多新鮮的事物，這
項活動實在是讓我學會了很多東西，
也讓我明⽩團隊的重要性，在彙報的
過程中，⼀開始我是特別緊張的，但
是同學都很耐⼼的安慰我，讓我⿎起
勇氣感直⾯於鏡頭，⽽在製作過程
中，就算⼗分⾟苦，但同學們也依舊
忙碌於⾃⼰⼿頭上的⼯作，也因此我
能夠堅持下去，謝謝⽼師給了我這個
機會。

銷售員/產品設計/匯報⼩組 
陶⼦淇

 

�常�幸參��個讓我得
益頗�的���活動�因
為�市�形式�⾏的⼤型
�賽實在難得�讓我��
�驗到了由製作產品到�
售的���作為�售�客
戶服�部���我從中學
�了��客的溝�技巧�
�式�亦在活動當天�⾏
�售���到很��引�
客興�的技巧��為⽇�
投��售�可�學��
⽤�⼀開�在攤位仍��
�陌⽣和不�慣�⼈�
話�但從活動�鬧的��
中很���了狀��我覺
得��活動確實�讓我�
受到⾃信⼼增加���亦
�常���完�不�到�
悶�台上的表演亦很�動
�����⼤會�辦��
活動�

�售�客戶服���
�君�

 



同學設計了搶眼的紙板公仔，成功地吸引顧
客的⽬光
⼤部份同學都積極地推銷產品，鮮有分⼼
⼗分欣賞我們的市場觸覺，能緊貼潮流 
原創產品款式多
全部產品為場內獨有，成為我們繼續研發獨
特產品的動⼒ 

攤位最成功的地方：
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攤位最需要改善
的地方：

由於�來�訪⽀�的同學�常�

和�⼼���可�由於�於擠�

⽽錯�了其�客⼈

未來�更����⼈�

⼈�和�客�量超出我們預期�

�我們⼈⼿�重不⾜

面對的商業挑戰
及克服方法：
在�⼆天我們預視到⼿��即�

��的�況�除了⾺上趕製��

我們亦停⽌了⼿��的折扣

當�⽴斷�讓團隊的推�重點轉

�⾄其�產品

在攤位佈置上亦即�作出�整�

�焦點轉�



結語
潮之⼿作⼀直堅持利⽤校園所產⽣的廢物，升級再造成有
⽤的產品。所以，我們今年利⽤了「重⽣」作為主題，希
望我們的堅持會被看⾒。⽽是次更特別的是，我們利⽤了
這個平台發揮了同學的才華，令他們知道，原來他們畫的
圖是有很多⼈會欣賞的。這種來⾃陌⽣⼈的欣賞和⿎勵，
就是趁墟做⽼闆給予同學最⼤的得著。


